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Referenzen
Letzte Aktualisierung Montag, 12. Mé&rz 2007

Mit einer Auswahl der von uns durchgefiihrten Projekte mdchten wir lhnen einen Eindruck unserer Leistungen vermitteln.
BrancheAufgabelLdsungsansatzErgebnisHandelOptimierung von Geschaftsprozessen

Analyse der etablierten Prozesse

Feststellung der Defizite

Dokumentation der optimierten Prozesse

Vermittlung der Veranderungen an die Mitarbeiter

Hands-on Begleitung der Umsetzung

Kosten pro Vorgang um 17% gesenkt

Fehlerrate um 22% gesenkt

Mitarbeiterzufriedenheit deutlich gesteigertinsolvenz -verwalterBewertung und Verwertung von IT-Assets einer Grol3-
handelsgeselschaft

Bestandsaufnahme und Dokumentation

Bestimmung geeigneter Absatzmérkte

Einholung von Kaufangeboten und Abwicklung mit dem Meistbietenden
eingeplante Entsorgungskosten vermieden

Erléserwartung des Verwalters um Faktor 10 tUbertroffenSoftware
Ableitung von Produkten aus Projektgeschaften

Untersuchung der vorhandenen Lésungen

Bewertung der
Marktfahigkeit

Wettbewerbsanalyse

Empfehlung der Produktinhalte

Aufbau des Produktmanagements

Aufsetzen der Geschaftsprozesse

Entwicklung der Marketingstrategie

Umbau des Vertriebes

Produkte stellen die Halfte des Deckungsbeitrags
Marktbekanntheit des Unternehmens erheblich gestiegen.

Projektgeschéaft durch Kombination mit Produkten deutlich ausgebaut.Bauhaupt-
gewerbeMarketingaufbau

Entwicklung CI- Positionierung im Wettbewerbsumfeld
Budgetplanungsvorgaben

Kommunikationsmittel beschaffen
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positive Wahrnehmung der Veranderungen durch Kunden
Anstieg der Nachfrage

Auftragsbestand um 26% gegentber Vorjahr gestiegen
Deckungsbeitrag der Einzelauftrage im Schnitt um 12% gesteigertSystemhausVertriebsaufbau
Recruiting / Personalauswahl

Vertriebsschulung

Vertriebssteuerung installieren

Gewinnung von etlichen Neukunden

Verbesserte Abschépfung der Kundenbudgets

Abschluss von FolgeauftrdgenSoftwarelnsolvenzberatung
Bewertung der Assets

Entwicklung eines angepassten Geschaftsmodells
Investor suchen

Neugriindung begleiten

Investor gefunden- Angemessenen Preis fur Assets erzielt
Grundung einer neuen Gesellschaft

Mitarbeiter und Know-how erhalten

Nachhaltige Geschaftsentwicklung auf Basis des neuen Geschéftsmodells gesichertHandelEinfuhrung eines
neuen ERP Systems

Analyse der Anforderungen

Dokumentation und Optimierung der Geschéaftsprozesse
Auswahlkriterien festlegen

Anbieter auswéhlen

Pflichtenheft erstellen

Implementierung begleiten

Mitarbeiter motivieren

Verfuigbarkeit deutlich gesteigert

Controlling bis auf Artikelebene mdglich
Geschéftsleitung hat bessere Ubersicht

Anwendungsakzeptanz der Mitarbeiter gegeniiber Altsystem verbessertHandels-
vertretungNeuaufbau

Geschaftsmodell entwickeln
Businessplan erstellen

Bankgesprach vorbereiten
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Produktportfolio zusammenstellen

HV-Vertrage verhandeln
und Abschliel3en

Marketingaufbau

Vertriebscoaching

Finanzierung gesichert

marktfahiges Produktportfolio verfligbar
Direktmarketing durch moderne Werkzeuge mit geringsten Kosten mdoglich
hohe Vertriebsmotivation

Kundenbestand aufgebaut und weiter wachsendMetall-
industr_ieGeschéfts—

ausweitung

Produktideen abfordern

Produktideen analysieren

Marktchancen feststellen

Absatzkanéle bestimmen

Marketing anpassen

Vertrieb anpassen

Logistik anpassen

héhere Maschinenauslastung

breitere Produkt und Kundenbasis

Abhé&ngigkeit von Einzelmérkten verringert
Umsatzsteigerung

Gewinnsteigerung
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