SOLD!Consulting GmbH * AkademieSIRALON * 1.Deutsche Vertriebsschule

Coaching fur "Kundenmanager"
Letzte Aktualisierung Montag, 5. Mérz 2007

Coachingkonzept zu BKV Mitarbeiter in Beratung, Kundenbetreuung und Vertrieb haben jetzt auch die Méglichkeit, ihre
Leistungspotenziale in Einzel-Coachings zu optimieren: Psychologische Coaches reflektieren mit den Kundenberatern
systematisch, wie sie ihre individuelle Ressourcen zur Entfaltung bringen kénnen.

Die Resonanz ist ausgesprochen positiv:

Die erworbenen Techniken &ndash; z. B. zur individuellen Arbeitsorganisation oder zur Stressbewadltigung - verédndern den
Arbeitsalltag erheblich. Sie sind abgestimmt auf die Personlichkeit, die Lebenssituation und die Aufgaben des Einzelnen.
Das Arbeiten fallt leichter, weil Blockaden und Belastungen beseitigt werden. Die Anwendung der erlernten Methoden in
der Praxis wird vorbereitet und begleitet durch detaillierte Aktionsplane - Vorséatze werden auf diese Weise auch wirklich in
die Tat umgesetzt.
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